代理店に支払う報酬額を決めるためのワークシート

代理店に支払う報酬額を決めてください。

計算式例１）　利益の合計　÷　お客様数　＝　平均利益　

　　　お客様数　÷　見込客数　＝　顧客化率　

　　　平均利益　×　顧客化率　＝　投資可能費用
　　　→これを代理店への投資と、お客様への投資に振り分ける
計算式例２）　報酬　＝　顧客生涯価値－顧客獲得単価－自社で残したい利益
計算式例３）　報酬　＝　自社での顧客獲得単価－代理店経由での顧客獲得単価（予測）
計算式

　
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

商品・サービスごとに変えても良い
報酬額
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本内容の一部もしくは全部を著作権法の範囲を超え使用することを禁じます。

一般社団法人日本代理店マーケティング協会　http://j-dma.org

