商品・サービスの売りを考えるためのワークシート

貴社の商品・サービスを購入すると、お客様はどんな結果が得られるのでしょうか？ワクワク・ドキドキできるような、聞いている人に映像が伝わるような言葉で考えて下さい。

得られる結果　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

貴社の商品・サービスが欲しくてたまらなかったお客様が、何かの理由で望む結果が得られなかった場合、貴社にどんなことを保障してもらえたら嬉しいでしょうか？

考えられる保障※　　　　　　　　　　　 　　　　　　　　　　　　　　　　　　

※今まで保障していないことだとしたら貴社で採用できるか検討してみてください

上記２点を踏まえ、お客様が何故貴社から買わなければいけないのか、他社と比較するまでも無く、貴社に決めるために必要な決め手となる点を書き出してみて下さい。

１．　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

２．　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

３．　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

４．　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

５．　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

上記の中で、お客様にＰＲするために最適な売りを１つ選んで、書き出してしてください。
当社（商品・サービス）の売り

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
当社（商品・サービス）の売りを、キャッチコピーにしてください。
キャッチコピーの注意点

・新しいか、得をするか、削減できるか（やらなくていい）のいずれかを伝える

・言葉を長くしたり、比喩を使ったり、しゃべらせたり、いじってみる
当社（商品・サービス）の売り　※複数考えて反応が一番いいものを使用しましょう
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
　　

１．　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
２．　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
３．　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
４．　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
５．　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
６．　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
７．　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
８．　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
９．　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

10．　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
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