スターターキットを決めるためのワークシート

代理店が契約後すぐに成果が出るようなスターターキットを決めましょう。
　ポイント

　・10個配れば3個契約するなど使い方が分かりやすいものを揃える
　・実際に成果が出ているものにする

※成果が出ていなければ自社で試してから用意しないと何ヶ月も無駄になります
　スターターキットの例

　・パンフレット100部＋小冊子30部＋商品サンプル10個＋販売マニュアル
スターターキット
　１.　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　２.　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　３.　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

４.　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　５.　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

６.　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　７.　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

８.　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　９.　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

10.　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
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本内容の一部もしくは全部を著作権法の範囲を超え使用することを禁じます。

一般社団法人日本代理店マーケティング協会　http://j-dma.org

