売れるコピーを考えるためのアンケート用紙

あなたの声をお聞かせください

Ｑ１：○○する前どのようなことで悩んでいましたか？

Ｑ２：何がきっかけで○○のことを知りましたか？

Ｑ３：○○を知ってすぐに○○しましたか？しなかったとしたらなぜですか？

Ｑ４：何が決め手となって○○されましたか？

Ｑ５：実際に○○を○○されてみていかがですか？

※上記についてお願いがあります。インターネットや印刷物に掲載させていただいてよろしいでしょうか？

（　）名前を出してもよい　（　）イニシャルなら出してもよい

お名前：　　　　　　　　
＜アンケートを元にしたコピーの作り方＞

悩みを解決する表現）

「○○を解決！（商品・サービス名）」

○○でお悩みではありませんか？

当社の○○は、○○の効果があります。

　ご利用のお客様からは「○○！」とご評価いただいております。

他社との違いを明確にする表現）

「比べてください！○○なら（商品・サービス名もしくは会社名）にお任せください！」

　○○しようか○○しようかとお考えのみなさん。

　当社の○○は、○○でNo.1の実績があります。是非他社商品をお比べください。

見込み客に訴えかける表現）

「○○無料相談で、○○プレゼント！」

　○○しようかとお考えのみなさま。

　弊社では○○中のお客様に無料相談を実施しております。

　○月○日までは○○をプレゼントしておりますので是非お申込ください。

お客様の喜びの声を前面に出す表現）

「（お客様の声）！」

　弊社のお客様の多くがそういってビックリされています。

　もしあなたも○○とお考えでしたら是非一度ご相談ください！

　電話：********************

これら以外にも、世の中には多くの参考になるコピーがあふれています。

かっこいい！ではなく、自分が欲しくなるコピーや、お客様が群がっているコピーに目を光らせ、自社のコピーに応用できないかチェックしてみましょう。
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