ターゲットを評価するためのワークシート

プッシュ型で代理店募集を行う際に、ターゲットとする業種業界を評価しましょう。以下の表を使って５点満点で評価してみましょう。
	項目
業種業界
	対象数
	顧客数
	影響力
	取組み
	その他
	総合点

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	


各５点満点で評価後、総合点欄に合計を出してアプローチ先を決定

　
対象数）その業種業界に、どれくらいの数の代理店候補がいるのか
顧客数）対象の企業や団体が保有しているお客様や会員の数
影響力）社会的な影響力が強かったり、二次的に宣伝で使いやすい場合など
　取り組みやすさ）すでにお付き合いのある業種業界など
その他）貴社なりに優先順位をつける際のポイントがあれば加味して考えてください
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