ターゲットを選定するためのワークシート

プッシュ型で代理店を募集する際には、貴社の商品・サービスとの関連性が高い業種・業界を狙う必要があります。以下のそれぞれの商品・サービスをピックアップしましょう。
１）アドオン（その商品・サービスの付属品、オマケ的なもの）

２）アップセル（サイズ、機能・性能の違い、色や素材の違いなどで、上位のもの）

３）ダウンセル（下位のもの）

４）クロスセル（お客様の属性だけが同じ商品・サービス）
５）リセル（再販）
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